
Marketing Legal y Business development para abogados 

Mes Día HORARIO HORAS CONTENIDO CAPACITADOR MÓDULO 

Junio 

2 Martes 18H00 - 18H30 0,5 Indicaciones Generales Equipo EDC   

4 Jueves 18H30 - 20H30 

2 
Evolución de firma legal a empresa de 
servicios legales | Evolución de 
abogado a consultor estratégico Carla Lozano 

FUNCIONAMIENTO DEL NEGOCIO 
LEGAL 9 Martes 18H00 - 20H00 

2 Funcionamiento de una firma legal | 
Métricas del negocio Legal Carla Lozano 

11 Jueves 18H00 - 20H00 

2 
Introducción a las finanzas de una 
firma legal | Sistemas de 
compensación Carla Lozano 

12 Viernes 18H00 - 19H00 1 Invitado (CFO) INVITADO 

18 Jueves 18H00 - 20H00 2 Posicionamiento & Branding Legal Carla Lozano 

MARKETING LEGAL 

23 Martes 18H00 - 20H00 
2 Marketing Legal | Canales de 

comunicación Carla Lozano 

25 Jueves 18H00 - 20H00 2 Ranking Directorios Internacionales Carla Lozano 

30 Martes 18H00 - 19H00 1 Invitado (Firm Forward) INVITADO 

Julio 

2 Jueves 18H00 - 20H00 2 Marketing Digital – Legal Carla Lozano 

7 Martes 18H00 - 20H00 2 Marketing ROI Carla Lozano 

9 Jueves 18H00 - 19H00 1 Invitado (Gérico) INVITADO 

14 Martes 18H00 - 20H00 
2 Modelo Smarketing | Proceso de 

contratación de un servicio legal Carla Lozano 

BUSINESS DEVELOPMENT 16 Jueves 18H00 - 20H00 
2 Innovación de servicios legales - Legal 

Design Carla Lozano 

21 Martes 18H00 - 20H00 2 Metodología de Value Pricing Carla Lozano 

23 Jueves 18H00 - 20H00 2 Segmentación de clientes  Carla Lozano 

28 Martes 18H00 - 19H00 1 Invitado (LinkedIn BD) INVITADO 

   TOTAL 28   
 

 


