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Este Innovador programa tiene como objetivo
capacitar a profesionales y emprendedores con visidn
en la floreciente industria de la moda ecuatoriana. En
respuesta al evidente auge de este sector en nuestro
pais, hemos identificado la necesidad de proporcionar
a los nuevos emprendimientos las herramientas
contables, legales y administrativas esenciales para
lanzar sus negocios de manera optima y orientada
hacia el éxito.
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e Formar profesionales que quieran emprender en
un negocio de moda de manera estratégica,
eficiente y exitosa.

e Desarrollar destrezas y habilidades en |la creacidon
de un Lean Business Model Canva para
Implementarse en el emprendimiento de moda
personal.

e Utilizar de manera estratégica las plantillas
detalladas para el uso de los emprendedores en su
administracion del dia a dia.

e Capacitar al emprendedor en Ila toma de
decisiones legales y administrativas para el
beneficio de su negocio.




Resultados de aprendizaje

Resultados de Aprendizaje

Conocer |la estructura de un Lean Business
Model Canva para manejar una marca de
moda en Ecuador.

Reflexionar sobre el mercado local de moda,
tendencias, manejo de marca y planificacion
estratégica.

Identificar las figuras juridicas y elementos
contables necesarios para el funcionamiento
adecuado dentro de los marcos legales del
Ecuador.

Desarrollar un plan detallado y un elevator
pitch para el lanzamiento de su marca de
moda como proyecto final.
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El programa esta orientado a disehadores de
modas y emprendedores que hayan lanzado su

IEES

marca de moda o estén en proceso de lanzarla .o

SR

al mercado ecuatoriano. o~

e Es deseable pero no mandatorio, que €l
candidato:
e Tenga formacioén en diseno de modas, corte
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L?ﬁ y confeccidon o areas afines.
— e Conocimiento de los programas de
: g : Microsoft Office, especialmente de Excel.

e Tenga ya una marca de moda de corta

trayectoria, o que tenga una idea concreta
ya desarrollandose. El proyecto final consta
de la entrega de un Lean Business Model
Canva detallado, con pasos a seguir, Yy
elementos descargables e imprimibles para
el adecuado manejo de |la marca de moda
propuesta.
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MODULO I.
EL PROBLEMA Y LA SOLUCION: El mercado local
de moda

Docentes: Sara Molina / Belén Bustamante
Duracion: 4 horas

Objetivo de aprendizaje: Identificar de manera
exitosa la razon de ser de la marca, analizando el
problema del consumidor, la solucidon que se
proponey las soluciones ya existentes dentro del

mercado.

Contenido del médulo:
e Introduccion al Lean Business Model Canva
e Introduccion al mercado local de moda
e El problema de mi consumidor - Mapa de
empatia
e |La solucion propuesta - Alternativas existentes en
el mercado

Metodologia de ensenanza: Clases sincronicas,
estudios de caso, exposicion de invitados especiales,
tareas con revisiones de avances guiadas
Individuales, lecturas y videos asincronicos.



Contenido

MODULO L.
PROPUESTA DE VALOR

Docentes: Sara Molina / Belén Bustamante

Duracion: 6 horas

Objetivo de aprendizaje: Identificar la propuesta de
valor y ventaja competitiva de la marca analizando |la
propuesta y esencia unica de la misma en cara al

mercado local.

Contenido del médulo:
e |deacidon y prototipado
e Proveedoresy alianzas clave
e Propuesta de valor - Ventaja competitiva

Estudios de caso

Metodologia de ensenanza: Clases sincronicas,
estudios de caso, exposicion de invitados especiales,
tareas con revisiones de avances guiadas
iIndividuales, lecturas y videos asincréonicos.
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MODULO IIl.
SEGMENTACION Y CANALES DE DISTRIBUCION

Docente: Sara Molina / Belén Bustamante
Duracion: 6 horas

Objetivo de aprendizaje: |dentificar su nicho de
mercado, definir su cliente ideal dentro del
mismo, planificacion estratégica de produccion y
temporadas segun modelo de negocio, identificar
canales de distribucion y estrategias de ventas y
comunicacion de marca.

Contenido del médulo:
e |dentificar a mi cliente ideal - segmentacion de
mercado
e Temporadas - planificacion
e Canales de distribucion
e Estrategias de ventas y comunicacion -
fidelizacion de clientes.

Metodologia de ensenanza: Clases sincronicas,
estudios de caso, exposicion de Invitados
especiales, tareas con revisiones de avances
guiadas Individuales, lecturas y  videos
asincronicos
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MODULO IV.
ESTRUCTURA DE COSTOS

Docentes: Belén Bustamante / Sara Molina
Duracion: 6 horas

Objetivo de aprendizaje: Comprender y crear una
estructura de costos para la marca, identificar
canales de ingresos al hegocio, generar una
planificacion financiera para la marca.

Contenido del médulo:
e Estructura de costos
e Planificacion financiera

Metodologia de ensenanza: Clases sincronicas,
estudios de caso, exposicion de invitados
especiales, tareas con revisiones de avances
guiadas individuales, lecturas y videos
asincronicos.
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MODULO V.
MUST KNOWS: HERRAMIENTAS PARA
ADMINISTRACION DE MARCA

Docentes: Belén Bustamante / Sara Molina
Duracion: 6 horas

Objetivo de aprendizaje: Identificar las figuras
legales

Contenido del médulo:
e Obligaciones tributarias
e Figuras legales - registro de marca y
constitucion de empresa
e Opciones de financiamiento
e Elevator Pitch

Metodologia de ensenanza: Clases sincronicas,
estudios de caso, exposicion de invitados
especiales, tareas con revisiones de avances
guiadas individuales, lecturas y videos asincronicos. w
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—valuacion

Categoria Descripcion

Un control de lectura por cada
maodulo (10 puntos)

Un deber por cada maodulo (10
puntos)

Modulos

Proyecto final Entrega proyecto final (10 puntos)

Sesiones Zoom | 14 sesiones. El estudiante debe
(asistencia y asistir al menos al 80% de las
participacion) | sesiones
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El participante al finalizar el programa debera cumplir

“= con un minimo del 80% de asistencia total y el 80% de
componentes para recibir el certificado de aprobacion
otorgado por la Universidad San Francisco de Quito




Docente

Sara Molina Ponce

BA Artes Contemporaneas y Diseno de
Modas USFQ: 2014

MA Critical Fashion- Goldsmiths University
 ondon (UK): 2016

Direccion de Departamento de Diseno -
Delltex Industrial S.A.: 2017-2019

Docencia Tiempo Parcial - Instituto
Metropolitano de Diseno: 2017

Docencia Tiempo Parcial - USFQ: 2018-2019
Docencia a tiempo completo en
Concentracion de Diseno de Modas en la
USFQ : 2019-actualidad

Estudios en Moda Critica, Disruptive
Design, Moda Etica, Textiles, Técnicas de
Modificacidon textil, Técnicas de tejido
artesanales

smolina@usfg.edu.ec
saramolinaponce@gmail.com



Docente

Belén Bustamante Saenz

e BA Comunicaciony RRPP USFQ: 2012

e MA Marketing UEES: 2016

e Asistente de Marketing Pacari: 2014 - 2015

e Emprendedora - Giggle Me: 2016 - 2020

e Consultora de negocios y emprendimiento:
2018 - presente

e Docencia Tiempo Parcial - USFQ: 2015-

presente
e Estudios en desarrollo de negocios, manejo
de marca, comportamiento del

consumidor, estrategia de precios,
INNovacion y prototipado.



Cronograma

Fecha inicio: 11 de marzo de 2024
Fecha finalizaciéon: 24 de abril de 2024
Modalidad: Online
Horario:

o lunesy miércoles (18:00-20:00)

Duracion: 34 hora académicas.
e 28 horas académicas en tiempo real por zoom
e 6 horas de trabajo autonomo

Descargar
cronograma

Registro

lNnversion

Tarifa Pronto Pago $340
Tarifa Publico General $390

Tarifa Comunidad

360
USFQ y Grupos 5



https://www.usfq.edu.ec/sites/default/files/inline-files/cronograma_4.pdf
https://www.usfq.edu.ec/sites/default/files/inline-files/cronograma_4.pdf
https://www.usfq.edu.ec/sites/default/files/inline-files/cronograma_4.pdf

Registro

Realizar el pago

Transferencia o depdsito

Banco Bolivariano

A nombre de la Universidad San Francisco de
Quito

Cuenta corriente Nro: 5075003350
(RUC: 1791836154001)

Banco Pichincha

A nombre de la Universidad San Francisco de
Quito

Cuenta corriente Nro: 3407330004
(RUC: 1791836154001)

Tarjeta de crédito

Dar click en el siguiente botéon y complete |a
Informacion solicitada por el formulario.

Al finalizar quedara registrado
automaticamente en el sistema

Pago con Tarjeta

de Crédito *

Con Diners, Banco Pichincha, Guayaquill,

Bolivariano o Produbanco podra acceder al
siguiente financiamiento:

e 3y 6 meses sin intereses


https://btnpagos.usfq.edu.ec/pagos/eventos.aspx?adm=810110765
https://btnpagos.usfq.edu.ec/pagos/eventos.aspx?adm=810110765
https://btnpagos.usfq.edu.ec/pagos/eventos.aspx?adm=810110765
https://btnpagos.usfq.edu.ec/pagos/eventos.aspx?adm=810110765

Confirmar tu pago

Si realizaste el pago mediante:

Transferencia/Depdsito: Enviar una copia del
comprobante de depdsito (escaneado) y sus
datos personales: (hombres completos, cédula,
teléfono y direccion) al siguiente mail:
rordonez@usfg.edu.ec

*SI requiere factura con datos distintos al del
participante, detallar en el correo los
siguientes datos (razén social, RUC/cédula,
teléfono, direccidn y correo electréonico)

Sirealizd el pago con Tarjeta de Crédito no es
necesario confirmar su pago, el sistema
registrara sus datos automaticamente.

Confirmacidén de registro

Recibira un mail de confirmacion de registro
con la informacioén pertinente al curso.

*La coordinacion del programa se reserva el
derecho de suspender o reprogramar Ia
realizacion del actividad si no cuenta con el
minimo de alumnos requeridos o por
motivos de fuerza mayor. En tal caso, se
devuelve a los alumnos matriculados I|a
totalidad del dinero a |la brevedad posible.




Mas iInformacion:

Natalia Velalcazar
Educacion Continua
nvelalcazar@usfg.edu.ec
+593 98 251 4894



https://www.facebook.com/events/690515265551072/?acontext=%7B%22event_action_history%22%3A[%7B%22extra_data%22%3A%22%22%2C%22mechanism%22%3A%22page_admin_bar%22%2C%22surface%22%3A%22page%22%7D%2C%7B%22extra_data%22%3A%22%22%2C%22mechanism%22%3A%22events_admin_tool%22%2C%22surface%22%3A%22page%22%7D%2C%7B%22extra_data%22%3A%22%22%2C%22mechanism%22%3A%22surface%22%2C%22surface%22%3A%22create_dialog%22%7D]%2C%22ref_notif_type%22%3Anull%7D
https://bit.ly/3O5TK8K
https://www.linkedin.com/showcase/35594901/admin/feed/posts/
https://wa.link/lgj99o

